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Zapraszamy do udziatlu w szkoleniu nt.

STRATEGIE I PROCEDURY ZAKUPOWE.
PRAKTYKA ZAWIERANIA UMOW Z DOSTAWCAMI

Miejsce i termin: Zakopane 22-24 marca 2010 r.
Przyjazd 22.03 na obiad, wyjazd 24.03 po obiedzie.

Szkolenie odbedzie sie w Hotel Wersal ***
www.hotelwersal.pl

Szkolenie skierowane jest do

Kadry menedzerskiej i pracownikdéw dziatow zaopatrzenia, zakupdw, prawnych oraz

wszystkich o0sdb zajmujgcych sie wspotpracg (negocjacjami i zawieraniem umoéw itp.) z

dostawcami oraz zarzgadzaniem tancuchem dostaw.

Celem szkolenia jest

e Zapoznanie sie z nowymi koncepcjami w zakresie ustalania i realizacji strategii
zakupowych w zaleznosci od segmentu dostawcy,

« Pomoc w ustaleniu optymalnych procedur w zaopatrzeniu z punktu widzenia kosztéw,

+  Wyksztatcenie praktycznych umiejetnosci zawierania uméw z dostawcami, zgodnie z
nowymi zwyczajami handlowymi, zabezpieczajqcych interesy kupujacego,

+ Uzyskanie praktycznych rad na temat rozwigzywania problemow w sferze

zaopatrzenia, popartych przyktadami rozwigzan w réznych firmach.

Program szkolenia

+ Ustalanie i realizacja strategii zakupowych w zaleznosci od sytuacji rynkowej

i segmentu dostawc,



. . 20-012 Lublin, ul. Strazacka 8/90

AY-8l  Centrum Szkolenia (Biznesu tel. 081 533-31-39, 081 534-13-01 fax. 081 532-50-62

—_— A&A (I)O[(msﬁa S]?j www.szkoleniamasters.pl e-mail: biuro@masterscsb.com.pl
CMasters :

Metody analizy rynku zaopatrzenia i zarzadzania portfelami dostawcow,

Nowe obszary logistyki zaopatrzenia, w tym wykorzystanie Internetu w zarzadzaniu
tancuchem dostaw,

Optymalizacja sieci zaopatrzenia z wykorzystaniem najnowszych koncepcji
logistycznych-analiza przypadkow,

Praktyczne wskazowki dotyczace nawigzywania stosunkow z dostawcami,

Zasady wyboru oraz oceny dostawcéw,

Nowoczesne techniki zarzadzania zapasami a wywotywanie zamowien. Optymalizacja
zamoéwien,

Usprawnienie procedur zakupu i ograniczanie kosztow,

Zakupy z wykorzystaniem platform przetargowych w Internecie,

Zasady zawierania umow ramowych z dostawcami,

Kwestia wtgczania cennikéw i harmonograméw do umow ramowych,

Procedury zwigzane z zapytaniem ofertowym jako wstepem do negocjacji z dostawca,
Postugiwanie sie ofertg zakupu i réznice z zapytaniem,

Zasady zawierania uméw poprzez zamodwienie i potwierdzenie zamdwienia, jako
procedura (problemy z podejsciem handlowym a prawnym),

Spory dotyczgace zmian w potwierdzaniu zamowien,

Odejscie od zasady lustrzanego odbicia w zamoéwieniu,

Formutowanie zasad prognozowania ilosci towaru w umowach dtugookresowych,
Ujednolicenie procedury w zakresie zawierania umow i wspodtpracy z dostawca,
Zabezpieczanie dochodzenia roszczen z tytutu reklamaciji ilosciowych i jakoSciowych
oraz kar umownych, roszczenia z tytutu gwarancji, rekojmi i niezgodnosci z umowa,
Opracowywanie strategii zakupowych wobec dostawcow w pozycji
monopolistycznej,

Analiza praktycznych rozwigzan w réznego typu firmach.

Uczestnicy otrzymaja komplet materialow do wykorzystania w praktyce oraz
mozliwos¢ dalszych konsultacji przez Internet.

Temat i program szkolenia chroniony prawem autorskim.

Metodyka

Mini-wykfady, prezentacje, analiza przypadkdéw, <¢wiczenia praktyczne, konsultacje

indywidualne i dyskusja .
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Prowadzacy

Znany specjalista w zakresie negocjowania i zawierania umow handlowych z
partnerem krajowym i zagranicznym, aktywnie uczestniczy we wdrazaniu rozwigzan
logistycznych w sferze zakupu. Jest autorem koncepcji zaopatrzenia dla duzych firm
i niektorych sieci handlowych w Polsce. Zagadnieniami tymi zajmuje sie zaréwno w
sposob praktyczny, jak i naukowy, czego wyrazem jest obroniona przez niego w
SGH, rozprawa habilitacyjna. Wiedze praktyczng zdobywat od 25 lat jako
handlowiec, dyrektor firmy handlowej, kolejno szef jej dwdch oddziatéw za granica,
doradca ministra, starszy ekspert Banku éwiatowego. Jest diugoletnim doradca
wielu firm polskich i miedzynarodowych korporacji w Polsce. Od 1983 roku

przeszkolit kilka tysiecy menedzerdw i handlowcow oraz napisat 40 ksigzek.

Organizacja

Koszt uczestnictwa: 1710 zi
Cena obejmuje:
Pobyt: od 22.03 2010 r. (obiad) do 24.03 2010 r.(obiad)
e zakwaterowanie w pokojach 2-os.
+ do pok. 1-o0s. doptata 200 zt (ograniczona ilos¢)
e pelne wyzywienie
e materiaty szkoleniowe
« certyfikat ukonczenia szkolenia

« impreze integracyjng w karczmie géralskiej

Promocja cenowal! (*)

e 5 9 rabat przy zgltoszeniu 1 osoby
+ 10 % rabat przy zgtoszeniu 2 os6b

Promocja obowigzuje przy zgtoszeniu do 10.02.2010 r.

HARMONOGRAM SZKOLENIA

I dzien - przyjazd uczestnikow, godz.14.00 - obiad

zajecia w godz.15.00-18.00, godz. 18.30 - kolacja integracyjna
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II dzien - $niadanie, obiad, kolacja

zajecia w godz. 9.00-13.00i 14.00-16.00

III dzien - $niadanie, godz. 12.00-obiad, wyjazd uczestnikéw
Zajecia w godz. 9.00-12.00

« Zgtoszenia prosimy przesyta¢ faxem/pocztg z podpisem i pieczatkg osoby
decyzyjnej.

o Zgtoszenie przestane e-mailem ma forme wstepnej rezerwacji

e Potwierdzenie i rachunek wysytamy zgtoszonym uczestnikom 7 dni przed
szkoleniem

« W przypadku rezygnacji z udziatu w szkoleniu-zwrotu catosci kwoty dokonujemy
na podstawie pisemnej lub telefonicznej informacji do 10 dni przed szkoleniem

« Uwaga: organizator zastrzega sobie prawo zmiany pensjonatu na rownorzedny

standardem



